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EVODIA
• Société créée le 21 Octobre 2005
• SARL, au capital de 7500 €
• Offre : produits et services permettant le traitement de 

l’écriture manuscrite en ligne (interfaces stylo)  et hors-
ligne (documents numérisés).

• Industrialisation « en continu » des technologies de 
l’équipe IMADOC (IRISA)
– Contrats de licences
– Transfert de savoir-faire

• Effectif
– Yvan Ridé: porteur du projet, extérieur au laboratoire
– Grégory Maitrallain : ingénieur expert d’IMADOC
– 4 chercheurs d’IMADOC : concours scientifique (loi Allègre art 25-2)

• Clients : collectivités et industriels
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CapCode, Excelis, Katalyse

EVODIA

Laboratoire
Porteur de projet

Yvan Ridé
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Historique « vu du laboratoire »
• 2004-2005 : industrialisation

• Création le 21 octobre 2005
• Lauréat du concours 2005 du Ministère de la 

recherche
• Sélectionné par l’incubateur Emergys, hébergé à 

l ’IRISA
• Réflexion sur la création d’entreprise
• Recherche d’un porteur du projet

• 2002-2005 : applications grand public
• Archives des Yvelines
• PurpleLabs (téléphones portables)

• 1999-2004 : contrats de transferts industriels
• Traitement de documents, écriture manuscrite : 

Archives des Yvelines, de la Mayenne, Ille et Vilaine, 
Ministère de la Culture

• Interfaces Stylo, écriture manuscrite : France 
Telecom, PurpleLabs (téléphones portables)

• 1990-1999 : à l’IRISA, projet IMADOC, recherche théorique sur
• Le traitement des images de documents 
• La reconnaissance d’écriture manuscrite 
• L’interaction homme-document 

EVODIA



Historique « vu du porteur »
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• 2004-2005 : réactivation du réseau de contacts
• Se recentrer sur Rennes
• Reprendre les commandes

• 1989-2004 : parcours professionnel - rachats successifs
• SSII 

– Porteur d’offres WCM, ECM, PDM
– Projets de création de filiales, d’activités

• Éditeurs de logiciels (GED, SGML, XML)
– Création de la filiale France d’un éditeur

• Imprimeries, documentalistes

• 1986-1988 : étudiant IFSIC, stages à l’IRISA,
• Jacques André, Philippe Louarn
• Document éléctronique,Tex, Latex
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Historique « vu du porteur »
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• 2005 : projet EVODIA
Création le 21 octobre 2005 

Juillet : hébergé à l ’IRISA

Juin : Porteur du projet à plein temps, licenciement
• Lauréat du concours 2005 du Ministère de la 

recherche
• Préparation du concours 2005 du Ministère de 

la recherche
• Sélectionné par l’incubateur Emergys, 

Janvier – mai : Porteur du projet à mi-temps
• Rencontres et discussions avec Marie-Christine 

Lancien (Emergys)
• Rencontres avec l’équipe IMADOC
• Rencontres avec le service « Relations 

industrielles » de l’IRISA

EVODIA



Accompagnement Emergys
• Aborder très tôt des points sensibles

• « Embrigadement » dans le réseau Rennes-Atalante

• Aider à la préparation 
– du business plan
– du concours du Ministère de la Recherche
– demande d’insertion dans l’incubateur

• Hébergement (via l’IRISA)

• Présentation de prestataires
• Financement de prestation
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Accompagnement Oseo Anvar
• Lauréat du concours 2005 « en émergence »

• Conseil sur l’utilisation optimum de la subvention

• Fait l’objet d’un contrat : programme des dépenses 

• Cap Code : 3200 €HT
– Élaboration finale et négociation des contrats de licences

• Katalyse : 40667 €HT
– Études de marché Archives et Stylo

14 décembre 2005 Irisatech 8



Accompagnement IRISA
• Convention d’hébergement

– Moyens
– Services

• Proximité de l’équipe IMADOC
– Transfert de savoir faire
– Références et prospects

• Suivi et conseil
– Service des relations industrielles
– Inria Transfert
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Accompagnement client
• Auto financement par les contrats
• Référencement
• Orientations

– Fonctionnalités produits 
– Services

• Organisation interne
– Industrialisation
– Support technique
– Recrutement
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Perspectives 2006
• Terminer ce qu’on a commencé

– Fin des études de marché et du plan marketing
– Contrats de licences
– Contrats de travail pour les fondateurs

• Se développer
– Autres clients
– Autres « accompagnateurs »
– Communication
– Recrutement

• Préparer le projet de société 2007
– R&D interne
– Augmentation de capital, passage en SAS
– Recherche de financements
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